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  WIN-WIN-SITUATION FÜR BETREIBER, HÄNDLER UND KUNDEN  

Die Marktmacht von einem der größten Marktplätze der Welt – Amazon – ist ungebrochen. Fast 
zwei Drittel aller Onlinehändler erwirtschaften ca. 30 Prozent ihrer Online-Umsätze auf den unter-
schiedlichsten Marktplätzen. Tendenz steigend. 

Die Corona-bedingten Lockdowns im Jahr 2020 haben dem Vertriebsmodell „Marktplatz“ neuen 
Aufschwung beschert. Den Ladenschließungen in zahlreichen Regionen, stämmten sich Markt-
platz-Betreiber mit Kreativität, Pragmatismus und Vielfalt im Internet entgegen. 

Zum Vorteil lokaler Händler und für die Kunden, die ihren Lieblingshändler um die Ecke treu bleiben 
wollten. Das Einkaufsangebot im Internet wächst durch Marktplätze, scha� t regionalen Zusam-
menhalt und bringt für neue Zielgruppen digitale Kaufanreize hervor.

  WORIN LIEGT DER NUTZEN, EINEN MARKTPLATZ ZU BETREIBEN?  

   WIE VERDIENEN SIE MIT EINEM MARKTPLATZ GELD?  

OXID eSales AG
Bertoldstraße 48
79098 Freiburg, Germany

Tel. +49 761 368 89 0 
Fax +49 761 368 89 29 
info@oxid-esales.com 

www.oxid-esales.com
www.twitter.com/OXID_eSales
www.facebook.com/OXID.eSales

  DIXENO .

Tel. +49 5251 20 20 930 

  OXID ESALES .

Tel. +49 761 368 89 261

 WARUM ES SICH LOHNT, 
 MARKTPLATZ-BETREIBER 
 ZU WERDEN 

 INTERESSIERT? 

Für Sie, als Betreiber eines 
OXID & Dixeno Enterprise Marktplatzes

+ Skalierbares, anpassbares und international 

erfolgreiches E-Commerce-Konzept

+ All-in-One-Paket auf SaaS-Basis, mit 

überschaubaren Kosten und planbarem Invest

+ Unterstützung beim Aufbau und Ausbau 

durch OXID und Dixeno 

+ Aufwertung des eigenen Business als aktiver 

Partner von Städten, Gemeinden, etc…

+ Skalierbares, erfolgreiches Wachstum mit 

einem attraktiven Geschäftsmodell

Ob Partnerprogramme oder Firmeneinträge, die Möglichkeiten, wie Sie als Marktplatz-Betreiber 

Umsätze generieren, sind vielfältig:

+ Service-Rahmenverträge

+ Transaktionsgebühren

+ Publisher Funktionalitäten

+ Monatliche Grundgebühren oder Mitgliedschaften

+ Vertrieb des eigenen Angebots

+ Provisions- und Werbegebühren

Wir haben die technische Lösung und das Know-how, um Sie von A bis Z 

auf Ihrem Weg zum Online-Marktplatz-Betreiber zu begleiten.

Sprechen Sie uns an!

Für die Kunden und deren Region

+ Sichtbarkeit im Internet für B2C- und B2B-Händler  

+ Umsätze, und damit auch die Gewerbesteuer bleiben in der Region

+ Erhalt von Handelsstrukturen und Arbeitsplätze in der Region

+ Aufwertung und Steigerung der Attraktivität der Region, lebens- und liebenswert

+ News für Branchen, Leistungen und Spezialitäten der Region 

Für regionale Händler

+ Erweiterung des Kundenkreises und Steigerung 

der Bekanntheit durch erhöhte Sichtbarkeit im 

Internet 

+ Unkomplizierter Einstieg in den E-Commerce 

und Aufbau eines neuen Verkaufskanals ohne 

technisches Vorwissen 

+ Erprobtes abgesichertes Marktplatz-System mit 

eigenem Händler-Backend 

+ Werbekampagnen und Online-Marketing im 

Händlerverbund

+ Verkaufsunterstützung und Verkaufsförderung 

durch Click & Collect


